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Middelman al 85 jaar een begrip in Soest

‘Wij denken nu al met klanten
mee en begeleiden hen optimaal’

Middelman Wonen bestaat dit jaar 
85 jaar en is inmiddels een begrip 
in Soest. Wie kent het bedrijf niet? 
Al drie generaties lang verwerft de 
familie Middelman naamsbekend-
heid door hun Soester zaken: Mid-
delman Wonen, Middelman Mode 
en Pronto. Wout Middelman (44) is 
eigenaar van Middelman Wonen en 
geniet dagelijks van zijn werk.

‘Mijn opa is in 1925 begonnen met 
een textielwinkeltje De Gunst. Het 
is echt een familiebedrijf. Grappig 
detail is dat ik dezelfde naam als 
mijn opa heb: Wouter Gerrit Mid-
delman,’ vertelt eigenaar Wout 
Middelman. In 1998 nam hij sa-
men met broer Edwin en zus Anja 
het stokje over. Edwin is het ge-
zicht van Pronto wonen en keukens 
en Anja runt Middelman Mode. 
Wout: ‘We kunnen met z’n drieën 
goed samenwerken, maar iedereen 
stuurt zijn eigen activiteit aan. En 
juist doordat we alle drie in verschil-
lende branches werken kunnen we 
van elkaar veel leren.’
Wout Middelman begon na de 
mavo met de studie MCO (Mid-
delbaar Commercieel Onderwijs), 
maar hij kon daar zijn creativiteit 
niet kwijt. Zo kwam de Soester te-
recht op de MTS Meubilerings- en 

houtbedrijven in Rotterdam. De 
Soester is een echte creatieveling 
en dat komt goed tot uiting in het 
bedrijf.
Na het voltooien van de opleiding 
deed hij ervaring op  in verschil-
lende bedrijven. In 1991 ging hij 
voor zijn vader werken. Wout Mid-
delman: ‘Ik ben hier als bijrijder op 
de vrachtwagen begonnen. Daarna 
heb ik alle afdelingen van het be-
drijf doorlopen.’
De rijke geschiedenis van het Soes-
ter bedrijf laat veel veranderingen 
zien. Zo begon Middelman Mode 
op de Torenstraat, en verhuisde het 
in de jaren zeventig naar de Van 
Weedestraat. Ook Middelman 
Wonen is verhuisd. Was de onder-
neming eerst nog te vinden naast 
de Oude Kerk, nu zit het bedrijf 
al sinds 1973 op de Birkstraat. In 
1996 kwam daar ook nog Pronto 
bij.

Benadering 
Middelman Wonen is een begrip 
in Soest. Met het LifestyleEvent en 
Ladies Day probeert het bedrijf zich 
te profileren als meer dan alleen een 
meubelzaak. ‘Wij zijn modern ge-
oriënteerd met een knipoog naar 
lifestyle. Het bedrijf biedt voor ieder 
budget wat wils. Daarnaast is onze 

manier van benadering erg belang-
rijk. Wij willen graag de  gastvrouw/
heer zijn zodat onze klanten ont-
spannen kunnen rondlopen zonder 
dat er meteen een verkoper op af 
schiet. We zijn geïnteresseerd in de 
klant en luisteren naar hun wensen.’ 
Hoewel de Soester verwacht dat de 
toekomst van de meubelbranche  
zal veranderen, denkt hij niet dat 
Middelman Wonen ooit zal verdwij-
nen. ‘We willen ons profileren tot 
een lifestylewinkel en meer dien-
sten aanbieden binnen het bedrijf. 
Zo kan ik me voorstellen,’ vertelt 
Wout Middelman, ‘dat er over een 
aantal jaren een mogelijkheid is 
dat terwijl de man een kop koffie 
drinkt in het grand café de vrouw 
haar kapsel laat doen in de kapsalon 
om daarna samen naar meubelen te 
kijken, en dat alles onder één dak. 
Zo proberen wij nu al met klanten 
mee te denken en hen optimaal te 
begeleiden via de website onswoon-
huis.nl. We geven hier advies van 
verbouwing tot aan de inrichting. 
Wij bieden het totale pakket. Kom 
snel eens langs aan de Birkstraat om 
samen met ons dit feest te vieren!’

• Wout Middelman geniet nog da-
gelijks van zijn werk.

Foto: Soester Courant.

Aircosolutions nieuw familiebedrijf aan de Nieuweweg 19

Airco’s in alle kleuren en maten

Sinds een aantal weken is het fa-
miliebedrijf Aircosolutions aan 
de Nieuweweg 19 gevestigd. Deze 
zaak van vader Steven en zoon Bob 
Cozijnsen bestaat al sinds 2004, 
maar ze hebben nu als eerste in de 
omgeving de stap genomen om een 
showroom te openen.

Aircosolutions levert onder andere 
airconditionings aan zowel particu-
lieren als bedrijven. Volgens Bob 
Cozijnsen is de geopende show-
room een echte aanwinst: ‘Voor-
heen hadden we alleen een opslag 
in Amersfoort, maar daar kun je 
geen klanten ontvangen of de ap-
paraten laten zien. Hier is dat an-
ders. Er staan verschillende soorten 
airco’s in de showroom, zodat men-
sen kunnen zien wat ze aanschaf-
fen. We begrijpen dat wanneer een 
klant duizend euro of meer uitgeeft 
aan een product, ze dat voor de 
aankoop eerst willen bezichtigen. 
En dat kan nu bij ons in de show-
room,’ legt Bob uit. 

Design
Veel mensen denken bij een air-
conditioning aan zo’n wit gevaarte 
in de kamer, maar dat hoeft al lang 
niet meer. Er zijn mogelijkheden 
zat om een airco in elke kamer van 

een huis of kantoor te plaatsen, 
zonder dat het er lelijk of storend 
uitziet. ‘Er zijn airco’s te krijgen in 
veel verschillende kleuren en zelfs 
als een soort schilderij of fotolijst. 
Dat dit kan is echter nog maar bij 
weinig mensen bekend. In een 
boekje kun je niet goed zien wat 
het resultaat wordt, maar bij ons 
in de showroom kun je het voor-
beeld eerst zien hangen,’ aldus Ste-
ven Cozijnsen. 

Verwarming
Naast het koelen van een huis of 
bedrijf, zorgt Aircosolutions ook 
voor de verwarming ervan. En 
dan hebben we het niet over een 
normale HR Cv-ketel, maar de 
zogenaamde warmtepomp. Dit 
apparaat haalt 75 procent van 
de energie uit de buitenlucht en 
zorgt er primair voor dat de war-
me lucht circuleert in de ruimte. 
Het rendement van een warmte-
pomp is zo’n vier keer hoger dan 
een normale ketel en het bespaart 
de gebruiker veel energie. Het is 
daarom een manier van klimaat-
neutraal verwarmen. Overigens is 
de naam ‘warmtepomp’ enigszins 
misleidend, want het apparaat is 
ook in de zomer goed te gebrui-
ken om gekoelde lucht door een 
ruimte te verspreiden. 
De showroom van Aircosoluti-
ons is sinds kort te vinden aan de 
Nieuweweg 19 en is van maandag 
t/m donderdag open van 16:00 –  
19:00 uur, op vrijdag van 16:00 
– 21:00 uur en op zaterdag van 
12:00 – 16:00 uur. Voor meer in-
formatie of contact kan men te-
recht bij Steven en Bob Cozijnsen, 
Ø 033-461.87.96 of kijk op www.
aircosolutions.nl. 

Tegen inlevering van deze advertentie
in de maand april

gratis montage*

op de door u bij ons aangeschafte airco.
Dit aanbod geldt voor particulier en bedrijf.

*Mits de normale STEK montage procedure gevolgd kan worden

SHOWROOM NIEUWEWEG 19 SOEST  
TEL. 033 4618 796

Openingstijden:
maandag/donderdag 16.00 tot 19.00 uur

vrijdag 16.00 tot 21.00 uur
zaterdag 12.00 tot 16.00 uur

Voor MEEr inforMaTiE ziE: WWW.aiRcOSOlutiOnS.nl

Iedere woensdag
in de bus voor maar

22,- per jaar.

INLICHTINGEN:
TELEFOON 035 - 601 41 52

Van Weedestraat 227
3761 CD  Soest

www.soestercourant.nl
E-mail: info@soestercourant.nl

Voor meer informatie: bel: 035 - 7519975 of kijk op:
www.zonderwijzer.nl

huiswerkopleiding
WOENSDAG EN DONDERDAGMIDDAG

OPENINGSTIJDEN:

Dinsdag 10:00 - 17:00 uur
Woensdag 10:00 - 17:00 uur
Donderdag 10:00 - 17:00 uur
Vrijdag 10:00 - 17:00 uur
Zaterdag 10:00 - 16:00 uur

Merkkleding alleen inbrengen op afspraak!

Brinkstraat 33 - Baarn
Tel: 035 603 55 96
E-mail: info@micksmix.nl
Werbsite: WWW.MICKSMIX.NL

MICK’S MIX
Ooit en Nooit gedragen dameskleding

Accessoires - Woondecoraties

Zonderwijzer lanceert
de huiswerkOPleiding
Kirsten van der Wal heeft al jaren 
haar praktijk Zonderwijzer. Hierin 
is zij werkzaam als gezinscoach, 
kindertherapeut en heeft zij ruime 
ervaring als onderwijsadviseur. Ze 
heeft al vele kinderen met leer- en/
of gedragsproblemen mogen bege-
leiden.

‘Het doel van coachen is mensen 
weer manager te kunnen maken van 
hun eigen probleem,’ zegt Kirsten. 
‘Dit kan zowel bij volwassenen als 
kinderen. In het geval van kinderen 
bereik je het meeste effect door zo-
veel mogelijk partijen dezelfde aan-
pak te laten hanteren, daarom ook 
de integrale aanpak,’ legt Kirsten 
uit. Zij doet dit door de ouders te 
coachen, maar ook  door de leer-
kracht op school handvaten te ge-
ven.
Kirsten geeft ook individuele didac-
tische begeleiding voor kinderen die 
een leerachterstand hebben of dys-
lexie. De laatste tijd kwamen er ook 
veel kinderen die het huiswerk ma-
ken maar niet onder de knie kon-
den krijgen. Vandaar de huiswerk-
OPleiding. 

De cursus
Zonderwijzer lanceert dus een huis-
werkOPleiding. Hierin leren de 
leerlingen in zes weken alle ins- en 
outs over huiswerk maken. Het is 
dus geen huiswerkbegeleiding.
Kirsten: ‘Ervaring leert dat de over-
gang naar een brugklas erg groot is. 
Op de basisschool wordt vaak wel 
huiswerk meegegeven, maar hoe je 
dat het beste kunt leren moet het 
kind zelf uitzoeken.  Daarom is deze 
cursus, ongeacht welke richting is 
gekozen.’ In de opleiding leren kin-

deren hun eigen leerstijl ontdekken. 
‘Zo komen we erachter welke ma-
nier van leren het beste bij het kind 
past. Daarbij is er veel aandacht 
voor studerend lezen en samen-
vatten. Daarbij gaan we in op het 
plannen van het huiswerk, gebruik 
van agenda enz. Als afsluiting van 
de opleiding presenteren de leer-
lingen een werkstuk, dit om ze ook 
helpen om te gaan met eventueel 
spreekangst. Doordat ze leren hun 
huiswerk effectief te maken, scheelt 
dat u en uw kind een hoop tijd en 
stress na de  zomervakantie,’ ver-
telt Kirsten.
Korte inhoud van de cursus;
1. Hoe om te gaan met de planning 
in de agenda.
2. Hoe leer je talen en hoe leer je 
teksten?
3. Hoe maak je een samenvatting?
4. Wat is jouw eigen leerstijl?
5. Mindmappen 
6. Werkstukken maken.
De cursus wordt gegeven op woens-
dagmiddag van 13:00 tot 14:30 uur 
en op donderdagmiddag van 15:30 
tot 17:00 uur. De kosten zijn ¤ 
105,00 per deelnemer incl. thee/
fris en cursusmateriaal. Er is maar 
plek voor acht deelnemers. Dus geef 
uw kind snel op, er zijn nog enkele 
plaatsen beschikbaar!
Voor leerlingen uit het voortge-
zet onderwijs is er een individueel 
traject mogelijk. Voor verdere in-
formatie of aanmelding: Ø 035-
7519975 of kijk op www.zonder-
wijzer.nl. 

• Kirsten van der Wal heeft al jaren 
haar praktijk Zonderwijzer. Zij lan-
ceert nu een de huiswerkOPleiding. 

Foto: Soester Courant.

Meditatiebijeenkomsten
bij Agnes van der Neut
In de week van 19 april start Agnes 
van der Neut weer met een nieuwe 
reeks meditatiebijeenkomsten in 
haar praktijk aan de Amnestylaan 
in Soest. De kern van meditatie is 
leven in het NU. Accepteren wat 
er nu is, wat je nu ziet of voelt, 
zonder je af te laten leiden door 
je altijd aanwezige gedachten.

Die gedachten zorgen er namelijk 
voor dat je dingen gaat denken 
en/of zien die er helemaal (nog) 
niet zijn, waardoor je een beeld 
vormt van een situatie die niet re-
ëel is, wat niet de werkelijkheid 
is. Dat geeft strijd in je denken 
(in je hoofd dus) en vervolgens 
een heleboel stress, spanning en 
onrust, wat zich in je lichaam mo-
gelijk kan vertalen als ongenoe-
gen, slapeloosheid of zelfs ziekte. 
Bewust worden van je denken is 
dan ook één van de belangrijkste 
onderdelen van de meditatiebij-
eenkomsten.
Meditatie en bewustwording lei-
den ook tot hernieuwde kennis-
making met je ware zelf, zoals je 
eigenlijk altijd al was. Daarmee 
weer in contact komen, is een 
prachtig geschenk ! Het brengt 
veel rust en balans in lichaam en 
geest. Dan kun je bewust ‘zijn’, 
wat het uiteindelijke doel is van 
meditatie.

Mindfulness
De manier van meditatie die be-
oefend wordt heet mindfulness; 
het is een heel bruikbare, toe-
gankelijke vorm van meditatie, 
omdat je het overal kunt uitvoe-
ren. Met behulp van formele- en 
informele oefeningen leert Agnes 
je om mindfulness toe te passen 
in het dagelijks leven. Mediteren 
kan iedereen en als je denkt dat 

mediteren alleen maar gaat over 
stilzitten met je ogen dicht, is het 
misschien leuk je eens te laten in-
spireren door de mindfulness, die 
vooral gaat over ‘doen’ en over 
toepassingen in het leven van elke 
dag. 
De bijeenkomsten kenmerken zich 
door gezelligheid, openheid en in-
tegriteit. Naast de oefeningen en 
meditaties is er ook tijd voor kof-
fie, thee, een goed gesprek, een 
kaartje trekken, enz. De bijeen-
komsten worden gegeven op de 
maandagavonden van 19:30 tot 
21:30 uur, of op de woensdagoch-
tenden van 09.30 tot 11:30 uur. 
Het programma bestaat uit zes bij-
eenkomsten die resp. op 19 en 21 
april starten. Kosten: ¤ 75,00. Het 
maximaal aantal deelnemers is 5. 
Info/aanmelding: Agnes van der 
Neut, Reiki-therapeute, Ø 035-
60.19.018; famvdneut@hotmail.
com.

• Agnes van der Neut.

Nieuwe- en tweedehands kleding
bij Mick’s Mix in Baarn

• Mick’s Mix is gevestigd aan de Brinkstraat 33 in Baarn. 
De winkel bestaat inmiddels één jaar en heeft met de mix 
van nieuwe- en tweedehands merkkleding  een prima 
formule. In de winkel is een grote variatie aan tweede 
merkkleding te vinden zoals: Gucci, Dolce & Gabana, 
Prada, Marccain, Mark, Jo & Co, Pauw etc. Ook bij de 
nieuwe kleding zijn er bekende merken te koop zoals: 
Dolce Vita, Anecdote en Chia Rico. Voor iedere leeftijd 

is er wat te vinden in de Baarnse zaak. Naast de kleding 
heeft Mick’s Mix een grote variatie in accessoires, sieraden 
en Murano bestek en - niet te vergeten - de trendy Triwa 
horloges. Mick’s Mix wordt gerund door moeder Lydia 
en dochter Mick. Het enthousiasme van de twee dames, 
de uitnodigende etalages, het overzichtelijke sfeervolle 
interieur, zorgen ervoor dat het erg plezierig winkelen 
is bij Mick’s Mix. Foto: Soester Courant.

Optimaal advies, installatie en service

Expert Soest is nu officieel
Bosch-inbouwspecialist!
Expert Soest, gevestigd aan de Bur-
gemeester Grothestraat 9 in Soest-
dijk, mag zich sinds kort officieel 
Bosch-inbouwspecialist noemen. 
‘Een Bosch-inbouwspecialist is 
een winkel die speciaal door Bosch 
is geselecteerd’ legt areamanager 
Ton Hardon van Bosch uit.

Chiel Krol van Expert Soest: ‘Dit 
is een fantastische beloning voor 
het feit dat wij optimaal advies, 
installatie en service garanderen 
op Bosch-apparaten. Een mooi 
en welverdiend resultaat voor 
een bedrijf dat service boven al-
les heeft staan.’ De experts kunnen 
goed luisteren naar de wensen van 
de klant en vervolgens gefundeerd 
advies op maat geven. Bij Expert 
Soest vindt u ook een uitgekiend 
en breed assortiment Bosch huis-
houdelijke apparaten, klaar voor 
een demonstratie.

Technische Dienst
Chiel: ‘Onze eigen Technische 
Dienst is vakkundig en snel. Hij 
lost een onverhoopte storing op of 
helpt bij het opmeten en correct uit- 
of inbouwen van keukeninbouw- 
apparatuur. Waar we kunnen los-
sen we het zo snel mogelijk op.’ 
Ton Hardon bevestigt dat juist die 
snelheid van handelen, samen met 
de enorme vakbekwaamheid van 
de inbouwmonteurs en optimale 

kennis en presentatie op de win-
kelvloer van het product Bosch, de 
redenen zijn voor dit certificaat.
Kortom, bij Expert Soest krijgt men 
persoonlijke aandacht en is men als 
klant dus nog echt koning. Bosch 
beveelt Expert Soest van harte aan 
als leverancier van Bosch huishou-

delijke apparaten. Wat wilt u nog 
meer…?

• Chiel Krol (Expert Soest) nam 
vorige week trots het certificaat 
en een bos bloemen in ontvangst 
die areamanager Ton Hardon van 
Bosch hem overhandigde.

www.koninginnedagsoest.nl
Aantrekkelijke deal voor bedrijven in gemeente Soest 

Zakelijk Glas van KPN via 
ExpectiT: snel en betrouwbaar
Het Baarnse bedrijf ExpectiT, ge-
specialiseerd in netwerkbeheer en  
ICT-oplossingen voor het MKB, 
is business partner van KPN. Sa-
men proberen zij bedrijven bewust 
te laten worden van de toekomst 
binnen de digitale infrastructuur; 
glasvezel. Ook de bedrijven van 
bedrijventerrein De Grachten en 
Soesterberg-Noord  hebben de 
mogelijkheid om de toekomst in 
huis te halen.

ExpectiT verzorgt op deskundige 
wijze het netwerk- en systeembe-
heer voor instellingen en bedrij-
ven. ‘Het bedrijf bestaat bijna tien 
jaar en staat voor kwaliteit. We 
werken voor bedrijven die zelf 
geen specialisten in huis hebben,’ 
vertelt accountmanager Milko de 
Kruijff.   ‘Voor de MKB-bedrijven 
zijn wij de ideale partner bij auto-
matiseringsvraagstukken. ’ Het be-
drijf is naast business partner van 
KPN ook partner van Microsoft, 
HP, Symantec en Cisco. Expec-
tiT is zelf helemaal klaar voor de 
toekomst. Sinds kort maakt het 
gebruik van glasvezel. In samen-
werking met KPN probeert het 
andere bedrijven bewust te ma-
ken van deze nieuwe revolutie. 
De Kruijff legt uit: ‘Glasvezel is 
het digitale netwerk van de toe-
komst. Op dit moment zijn ADSL 
en SDSL de meest gebruikte tech-
nologieën. Met ADSL kan je meer 
downloaden (ontvangen) dan up-
loaden (verzenden).  Met het re-
latief dure SDSL kun je evenveel 
downloaden als uploaden, maxi-
maal 2,3MB. Met glasvezel is ook 
sprake van een gelijke hoeveelheid 
in- en uitgaande data maar dat be-
gint met 2MB, 50MB is heel ge-
woon en doorgroeien naar nog 
grotere bandbreedtes is geen pro-
bleem.’ 

Betrouwbaar
Het bedrijf verwacht dat er in de 
toekomst diensten ontwikkeld 
worden waarbij de bandbreedte 

van glasvezel nodig is. ‘Glasvezel 
is supersnel en betrouwbaar. Daar-
naast is het stabiel, veilig en heeft 
een beschikbaarheid van 99,9 pro-
cent,’ zegt De Kruijff.  Bedrijven 
die gebruik maken van de nieuw-
ste technologie kunnen bijvoor-
beeld veel makkelijker online een 
back-up maken, thuis werken, toe-
gang krijgen tot online applicaties, 
verbinding maken met meerdere 
bedrijfsvestigingen en meer. Druk-
kerijen, reclamebureaus, uitgeve-
rijen, architectenbureaus, make-
laars en accountants zijn  bedrijven 

waar glasvezel mogelijk een grote 
rol kan spelen voor een optima-
le bedrijfsvoering. De Kruijff legt 
uit: ‘Een mooi voorbeeld is het ac-
countantskantoor Meeuwsen Ten 
Hoopen, dat ook hier in Baarn een 
vestiging heeft. In Emmeloord is 
een datacentrum ingericht waar de 
verschillende kantoren van deze 
organisatie op zijn aangesloten. De 
productie is aanzienlijk verbeterd 
nu het kantoor in Baarn is aange-
sloten op glasvezel. Er kan nu nog 
efficiënter worden gewerkt.’ 

Aantrekkelijke deal
KPN heeft destijds al op het be-
drijventerrein De Grachten en 
Soesterberg-Noord glasvezel aan-
gelegd, maar nog niet veel bedrij-
ven zijn aangesloten op glasvezel. 
Daarom willen ExpectiT en KPN 
proberen bedrijven nu bewust te 
maken van de mogelijkheden van 
deze technologie. Zij bieden dan 
ook een aantrekkelijke deal. De 
Kruijff: ‘Met Zakelijk Glas van 
KPN betaalt het bedrijf eenma-
lig ¤ 875,- voor de aansluiting. 
Maandelijks bedraagt het in- en 
uitgaand dataverkeer voor 10MB 
¤ 187,50 euro. Voor 50MB is dit 
bedrag ¤ 347,50. Dit is echt een 
voordelig en aantrekkelijk aan-
bod.’ Voor meer informatie over 
Zakelijk Glas zie www.glasvezel-
werkt.nl of neem  contact op met 
Milko de Kruijff, Ø 035-5480110 
of m.dekruijff@expectit.nl.  

ExpectiT B.V.

J.F. Kennedylaan 25a, 3741 EA Baarn

Tel.: 035 54 80 110

www.glasvezelwerkt.nl

• Milko de Kruijff. 
Foto: Soester Courant.


